
易邮通及公司业务介绍

致力于成为最懂跨境卖家的智慧物流平台
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为了更清晰地呈现“易邮通”的业务履约链路，我们首先对跨境电商物流的核心业务

形态——“国际小包”进行简要概述。

有别于中国国内商家通过顺丰、中通等快递公司完成境内履约的“国内快递”模式，

跨境电商面临着更为复杂的跨国直发交付场景。 例如，当一位美国消费者在亚马逊

(Amazon) 或其他海外电商平台上购买了中国卖家的商品时，卖家需要将该商品直接

从中国发往美国终端消费者的手中。这种重量较轻（通常限制在2公斤以内）、体积

较小、且直接面向海外终端消费者的跨区跨境包裹，在业内被统称为“国际小包”。

国际小包是支撑庞大中国跨境电商行业（也就是“卖货到全球”）运转的“大动脉”。

每天有数以千万计的小包裹通过航空飞往世界各地。

厦门易达美速运有限公司 是一家拥有强大科技基因的创新型跨境综合物流服务商，

专注为出海企业提供从揽收、干线运输、清关到尾程派送的全链路一体化物流解决方

案。

“易邮通”（官方网站：ydm123.com） 是厦门易达美倾力打造的核心智慧物流业务

品牌。

与传统的“搬砖式、纯卖苦力”的物流发货模式不同，易达美的核心竞争力在于我们

深度自主研发的“易邮通”智慧物流系统。这套系统赋予了我们极其强大的资源整合

能力（对标行业巨头如 4PX 递四方）： 我们不仅拥有优势物流专线，还利用强大的

系统底层，将国内其他诸多优质物流商的线路资源进行了全面整合。这意味着，只要

一、 行业背景：什么是“国际小包”？

二、 易邮通是谁？（公司定位与核心业务）

2 / 13



通过易达美（易邮通平台），客户就能享受覆盖全球的一站式、全方位出海物流产

品。

我们的主要客户是以下三类出海群体，特别是采用 FBM（自发货）模式的卖家：

“💡  模式解析：重点了解什么是 FBM 模式？

FBM (Fulfilled by Merchant) 的意思是“卖家自己负责发货”。 很多卖家早

期不想承担高昂的风险去把一大批货提前海运囤到国外的亚马逊官方仓库

（那种模式叫FBA）。为了资金灵活，他们选择把货留在国内自己的仓库

里。 只有当国外的顾客在网上下单了，他们才从国内挑出这件商品，打包

好，交给像“易邮通”这样的国际小包物流商发往国外。 这种模式虽然资金

压力小，但由于距离远，极其考验物流的时效性和稳定性，这正是易邮通大

显身手的领域。”

除了 FBM 平台卖家，我们还重点服务于：

POD 工厂 (Print on Demand)：按需打印定制工厂。老外网上下单定制属于自

己的杯子或 T恤，工厂做好后直接交给我们发到买家手里。

独立站卖家：自己建立品牌网站（如通过 Shopify 建站）卖货的商家，他们不

受大型电商平台物流政策的强制限制，对个性化和可靠的第三方物流伙伴需求极

高。

三、 我们服务谁？（目标客户群体）
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1. “真”智慧物流：数据驱动的甄别与智能路由分发

很多物流商宣称的时效往往只是“纸面数据”。而易邮通的业务平台能够通过海

量的真实发货轨迹数据，智能沉淀并识别出每一条物流商线路的“真实派送时

效”与“潜在延误风险”。 基于这套大数据分析，当系统接收到包裹时，不是人

工盲目分配，而是自动为其筛选并匹配当前性价比最高、时效最稳妥的线路，真

正将“智慧物流”落地。

2. 极简的系统对接体验（无缝对接各大ERP）

为了不改变卖家原有的操作习惯，我们的系统对外开放了标准化的 API 接口，

能够极其便捷地深度对接市面上主流的跨境电商 ERP 系统（如：店小秘等）。

卖家无需额外学习我们的系统，在自己熟悉的 ERP 里就能一键获取易邮通的物

流单号，实现自动化打单发货。

3. 【重磅加码】美国海外仓与“一件代发”服务

除了从中国直发包裹，我们的系统正陆续上线海外仓业务模块，并在美国本土布

局了海外仓仓储。 这将为卖家提供强大的“一件代发”功能：卖家可以提前把爆

款商品以海运/空运的方式批量运到我们的美国仓库。当美国买家下单时，直接

由我们的美国仓库进行本地包装与派送，时效从十几二十天缩短到只需要 2-3

天，极大提升卖家的店铺竞争力。

4. 极具竞争力的“绝对价格优势”

依托自主系统的聚合能力，我们要覆盖“别人有的线路我们有，别人没有的劣势

线路我们也有”。更重要的是，我们利用业务规模打造了一个“降本降价”的飞轮

效应： 海量的全网包裹让我们有底气向上游物流供应商拿到真正触底的结算底

价。而由此挤出的成本空间，我们会果断让利给各位出海卖家。这意味着，同样

的专线派送服务，易邮通能稳定为您提供市场上极具优势的价格服务，直接降低

您的物流成本，助您的商品在海外更有竞争力。

四、 我们的五大核心优势
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5. 【定价核武器】极速敏捷的调价与精准利润推演

跨境运费受燃油、旺季等因素影响瞬息万变，传统物流公司调价往往滞后且容易

发生亏损，而易邮通的系统赋予了我们极强的价格敏锐度：

竞对一键比价与优势定价： 系统支持极其方便地直接导入头部同行竞争者

的报价数据进行全维度的撞库对比。我们的业务运营能一针见血找同行软肋

制定更优策略。

上游成本实时同步： 一旦底层合作的庄家或物流商调整了结算底价，系统

能立马感知、更新成本并预警提示。

利润智能推演： 每一分钱的让利都是经过精密计算的。系统可以在我们调

整对外报价前，自动模拟测算出预计利润空间。这让我们在激烈的价格战中

做到既能给出客户最具优势的低价，又绝不陷入流血亏本的境地——这种保

证价格优势的控价能力令传统同行望尘莫及。

一家一流的物流平台背后，必须有一套稳定、智能、可扩展的数字化基础设施。市面

上很多传统物流公司由于系统老旧滞后，在旺季往往面临系统崩溃或财务算错账的窘

境。而易邮通核心团队投入巨量资源自主研发的架构矩阵，为您和所有合作伙伴构筑

了极其坚实的“护城河”：

1. 企业级订单并发中枢（无惧旺季爆单）

跨境电商最讲究的就是年终大促（如黑五、网一）。我们的系统针对天量订单导

入进行了深度优化设计。无论是通过 Excel 表格瞬间批量上传，还是调用 API

接口涌入几十万个订单，系统都能在极短时间内完成极速抓取、自动排错（如拦

截非法地址或超重超长件），坚决杜绝订单卡死或遗漏，确保旺季出货一秒都不

掉链子。

五、 硬核技术底盘：为什么我们能支撑海量业务的
高效运转？
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2. 毫秒级大数据智能运算（算账分毫不差）

跨境物流的计费极其复杂，普通系统甚至算不清客户的一笔账。但易邮通的底层

采用了强大的大数据分析技术模块。系统能在千分之一秒内，从千万级规模的历

史数据中，将复杂的“长宽高体积重换算”、“目的国分区报价”、“偏远附加杂

费”乃至“不同阶梯的代理折扣”进行交叉严密计算。为您呈现最清清楚楚的资金

流向、日结账单与运费预估，在财务上实现真正的“透明、精准、零糊涂账”。

3. 银行级的多级权限安全网（保驾护航代理数据隐私）

在庞大的“多级代理分发”体系下，系统需要支撑成百上千个代理商和数以万计

的卖家同时在线运转。易邮通系统为您设计了极其严格的“身份隔离墙”（即使

是网址域名也被完全独立区隔开）。这就做到了上级代理能总览自己的全局业

绩，而下级代理的核心客户资料绝不会泄露。既兼顾了代理层层利润分成的复杂

逻辑运算，又极其完美地保护了大家的商业机密隐私。

4. 柔性“即插即用”产品矩阵（永远跟上行业风口）

跨境物流市场瞬息万变，今天新出一个国家政策，明天就可能需要全新的清关配

置要求。传统公司修改系统往往需要苦等好几个月；而易邮通系统底层天生具备

“柔性可扩展”的优秀基因。这就意味着，当我们面对新增特殊专线或客户复杂

的定制需求时，能够像搭积木一样极速上线新系统配置模块。这也是为什么我们

能把全市场最热门、最新鲜的专线打法第一时间推发给客户。

5. 极其专注精练的操作交互体验（大幅降低人工失误）

好的数字化系统不仅在后台强大，而且必须要让一线操作员“用得爽”。我们针

对员工和客户端进行了高密度的交互体验优化。告别了传统系统翻来覆去找不到

功能的烦恼，让我们的财务、仓储、发件人都能在一个精炼直观的屏幕内，一眼

看清：订单生命周期、退件拦截节点、利润拆解。这将人为出错的概率降到了最

低限度，极大提升了整体协同效率！

六、 自主研发的业务系统矩阵全景
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为了支撑复杂的财务、线路、合作商和客户体系，我们自研了涵盖后端管理到前端交

互的多套系统：

1. 💻  业务平台 (承载数据分析、路由调度、账单结算与日常业务跟进)
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2. 🤝  商务合作平台 (承载代理商与合作伙伴管理)
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3. 📦  客户端 (承载跨境卖家的日常查件、轨迹追踪、下单充值)
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由“易达美速运”提供坚实支撑，配合“易邮通”强大的技术底盘，我们设计了灵活的

运营架构和极具吸引力的合作方案：

【底层骨架：我们的运营架构】

七、 运营架构与多赢合作模式
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自营模式：从技术平台、业务拓展、揽件、仓库处理到最终运输，我们全链路参

与和把控，打造最优标杆服务。

合作公司模式：易达美速运主攻“顶层设计”（提供技术平台、产品开发设计、

人员培训）；而合作方则发挥地缘优势，主攻“落地应用”（负责一线的业务拓

展、包裹揽件、仓库操作及运输车队）。

代理分佣模式（支持多级裂变）：对于手中握有卖家资源的人脉型个人或团队，

只需将业务资源介绍入驻，即可享受持续的业绩分红。尤其值得一提的是，我们

的系统底层原生支持且已全面跑通“多级代理”架构。代理商不仅可以直接发展

终端卖家，还能继续招募下级代理。系统完全自动处理各级之间的层级关系校

验、运费差价核算与利润分佣，激励代理网络发挥人脉势能，“病毒式”拓展客

户盘子。

【合作模式1：传统合作方出资建企模式】

针对志同道合、有志深耕跨境物流的伙伴，可成立合资公司：

1. 股份比例：由合作方主导投资并实现控股，易达美以核心技术平台与全域资源进

行深度赋能并参股。

2. 分润机制：利润分配严格按股分红，透明公正。

3. 品牌战略：借助已有口碑，对外统一使用“易邮通”品牌输出服务。

4. 合伙人转化：积极引入同行中的优秀业务人才，共享平台发展通道，将其发展为

长期合伙人。

【合作模式2：🔥 创新型“国内物流站点赋能计划”】

对于这个点子，我们认为潜力无限：跨界赋能国内传统的快递站点。

为什么选择国内物流站点（如“三通一达”的网点）？ 因为他们是一手好牌还没有完

全打出来！他们已经投建并拥有了现成的：仓库、货运车辆、有经验的揽收与打包人

员。如果我们合作，他们不需要投入甚至一分钱的固定资产新资源！
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该合作怎么运转？

1. 系统接入：让国内网点直接登录并使用我们的【商务合作平台】。

2. 原地升级：原本由于不懂清关和国际航空航线的他们，现在可以自信地向周边的

工厂和电商卖家承接“国际跨国业务”。他们只需要做原本最擅长的事：开着面

包车把区域内的包裹揽收回来，放到网点仓库。

3. 无缝流转：剩下的麻烦事全部交给我们！后续复杂的航空干线订舱、目的地国清

关及海外终端派送，全部由易邮通系统在后台自动无缝处理。 这种模式，让国

内快递站不增加成本就吃到了跨境利润，也让易邮通拥有了毛细血管般深入每座

城市的揽收服务网络，实现真正的双赢！
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